Rotakett AB utvecklar, producerar och marknadsfér sjélvhéftande produktetiketter till kunder
som &r ledande producenter inom livsmedels-, dryckes-, kemteknisk och teknisk industri.
Féretaget har en egen modern produktionsanldggning och huvudkontor i Helsingborg, ar 29
anstéllda och 2011 férvéntas verksamheten omsétta ca 55 MSEK.

Vi utvecklar verksamheten och séker nu en affarsmassig och driftig

Saljare Storkunder

Har du minst 2 &rs erfarenhet av att gora affarer pa hogre och central niva utdver flerérig
grundlaggande séljerfarenhet, kan det bli du som far méjlighet att — tilsammans med forsaljnings-
chef och vart inneséliteam - utveckla var forséljning.

Tjansten innebar en maojlighet att komma in i ett expansivt skede for bolaget och med egen
erfarenhet styra upp arbetssattet gentemot goda befintliga kundrelationer och snabbat skapa
rutiner for aktiv nykundsbearbetning, Dialogen med kunden sker ofta pa hogre nivd med en kreativ,
grafisk inriktning kombinerat med tekniskt industriellt kunnande.

Dina ansvarsomraden blir:

* Egen resultatbudget

» Utveckla verksamhetens kundkrets nationellt och pa sikt &ven mojlighet till nordisk
bearbetning.

* Projektansvar for insalda affarer

Du far en betydande roll i att paverka och utveckla foretagets séljprocess, vara kreativ i arbetssétt
och hur vi bearbetar vara kunder och 6kar I6nsamheten.

Dina huvudsakliga arbetsuppgifter kommer att vara:

* Planera, genomféra och folja upp kundmaoten och aktiviteter hos vara befintliga medelstora och
storre kunder med syfte att finna nya affarer och att sakerstalla fortsatt 1angsiktigt samarbete

* Kartlagga potentiella nya kunder och planera, genomfdra och félja upp nykundsbesdk i syfte
att etablera samarbeten och nya affarer

* Kalkylera, dokumentera och offerera olika affarsférslag

* Internt leda kundprojekt fram till order

Vi erbjuder:

En trevlig arbetsplats i frascha lokaler lattillgangligt i Helsingborg
Tjanstebil, telefon och dator, friskvardsprogram

Goda mdjligheter i att vara delaktig i féretagets utveckling

» Kontinuerlig individuell utveckling — bade kunskapsmassigt och personligt



For att vara intressant for tjansten, staller vi krav pé att du lever upp till féljande
Kriterier:

* Minst 2 ars erfarenhet av hogre B2B foérsaljining mot kunder pé central niva; ledning,
inkdpsgrupper o likn.

* Flera ars erfarenhet av grundlaggande B2B-férséljning — industriférséljning &r meriterande

* Dokumenterat goda resultat av tidigare forsaljningsarbete

* God ekonomisk forstaelse

* Goda kunskaper i Microsoft Office

* Beharska god affarsengelska i tal och skrift

e B-kdrkort

Dina personliga egenskaper:

» Vara malinriktad och ha god sjalvdisciplin i sjéalvstandigt arbete

» Strukturerad, systematisk och férméaga att saval kunna arbeta efter uppsatta rutiner som att
utveckla egna

* Grafiskt intresse for farg och form

* Affarsmassig och professionell i kunddialogen

* Prestigelds i samarbetet med andra

* Lé&rovillig och flexibel i att satta sig in i nya arbetsuppgifter

* Initiativtagande till relationer och samarbeten — sévél externt som interna

Har du frdgor om tjénsten, vanligen kontakta:
Forsalinings- och Marknadschef Jim Bagesjo 042-25 60 05.

Skriftlig anstkan med meritférteckning och personligt brev kring varfér du ar intresserad av tjansten
skickas till jim.bagesjo@rotakett.se

Urval och intervjuer sker I6pande, sa vi ser garna din ansdkan snarast!



